4006426

Tiraje: 10000 Revista T21

05/03/2020

Cm=: 1,938.06 Seccion: PRIMERA Pagina: 046-049
=
-
i
&
L
@

La transformacion
de los ductos rodantes

El desarrollo del sector

energetico ha conducido al

seis afios de haberse im-

autotransporte a tener las plementodo. lo. reforma
f | energética, el tablero de
mejores practicas y los importadores y distri-

buidores de combustibles diferentes a los

COIl d ICIONES oo A Ccom 9 Et IT. que suministra Petroleos Mexicanos

(Pemex) se ha modificado, y las piezas es-
tratégicas del juego han tenido que adap-
tarse a nuevas condiciones para estar listos

POR XANATH LASTIRI " U e
® @XﬁﬂﬂthLGS’[iri rente a un mercado ae libre competencia.

Antes de 2013, cuando entro en
.- (,,l vigor la también llamada “madre de todas

las reformas” y se descubrieran los prime-

Hoja 1 de 4




ros jugadores interesados en
participar en la distribucion de hi-
drocarburos, se utilizaban equipos
de autotransporte con capacidad de
20 mil, 32 mil 0 42 mil litros para un solo
tipo de contenido, narra Edgar Martinez
Chavero, Director Comercial de Corpora-
tivo UNNE, empresa con 40 afos en la in-
dustria y que ha servido a Pemex.

“Traiamos un sclo producto en el
mismo equipo y con estos nuevos condicio-
namientos eticos-economicos, en UNNE
fuimos de los primeros en mandar a fabri-
car autotanques con dos o hasta con tres
compartimientos como se hace en Estados
Unidos y en Europa”, detalla el directivo.

En el caso de Lucky Gas Transport,
transportista especializada en el manejo
de hidrocarburos, arranco directamente
con equipos especificos segun la de-
manda de sus clientes globales.

Georgios Dimitrios Athanasakis, Ge-
rente General de la empresa, detalla que
“las unidades que tenemos de doble remol-

que son de tres ejes la mayoria, entonces
los hicimos de 48 mil litros con dos tanques

de 24 mil. Esto da versatilidad de llevar di-

ferentes productos o combinados, mas que

con la tradicional paloma de 20 mil litros”.
Ambas transportistas se ade-

cuaron conforme ala demanda de

mente unidades nuevas que

ademas estan hechas aluminio para alige-

rar el peso, pero con mayor capacidad.
Adaptar los vehiculos a estandares

internacionales de fabricacién fue para
los transportistas una inversion acertada
para homologar los requerimientos que
exigen los competidores de Pemex en

cuestion de equipo, ademas que esto les
permitio transportar en un solo viaje hasta

tres combustibles distintos, un valor agre-

gado para el mercado.

ONDA EXPANSIVA
El mercado de combustibles

sus clientes. Por un lado, UNNE crece. Datos de la consultora
recurrio a los fabricantes de re- 48 ’ooo Petro Intelligence (Pl) indican

molques nacionales siguiendo
las normas mexicanas e inter-
nacionales, mientras que

Lucky Gas adquirio directa-

litros

es la capacidad
de los autotanques

de tres ejes

que actualmente en Mexico
hay dos mil 389 permisos re-
gistrados bajo el nombre de

otra marca distinta a la de
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Pemex, mientras que 10 mil 081 permi-
sos siguen registrados bajo la insig-
nia de la petrolera mexicana.

Entre las compafias ex-
tranjeras destacan British Pe-
troleum con 423 estaciones

en toda la Republica, Exxon

Mobil con 336, Repsol con
257, Shell con 220, Total con
187, Chevron con 184, Gulf
con 132 y Windstar con 55.

Por otro lado, la consultora
indica que, al tercer trimestre de
2019, Pemex informé gue cuenta con
ocho mil 773 gasolineras que expenden
combustibles bajo un modelo de franqui-
cia y que participan alrededor de siete mil
197 Grupos de Interés Economico (GIE)
en la distribucion de los combustibles, es

decir, una gran oportunidad para los “duc-
tos rodantes”.

PUJANTE COMPETENCIA

Por mas de 80 anos la petrolera mexicana
ha hecho frente al suministro de diesel y
gasolinas, es decir que, en estos anos, los
parametros de seqguridad, calidad y efi-
ciencia han sido casi los mismos, pero
ahora las reglas comienzan a
cambiar en rigor y los pro-

cesos logisticos.

8,773

gasolineras

operaron bajo el mando
de franquicia
Pemex

“El primer requerimiento es que
nuestros clientes tengan un buen an-
tecedente en el sentido de tener
buenas practicas y sean orienta-

das a temas institucionales. Las
nuevas empresas nuevas ven

mucho esta parte”, dice al res-

pecto el directivo de UNNE.
Por otro lado, Pablo Gal-
vez, Director de Dliver Logistics,
comenta que a través de su divi-
sion dedicada a hidrocarburos Tra-
tecsa Dliver Qil & Gas, ven diterencias
en los reportes para el sequimiento de in-
tformacion, de horarios de carga y descarga
en estaciones y terminales, ya que algunos
clientes tienen sus propios protocolos de

operacion como operar solo de dia.
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En ese sentido el directivo de Lucky
Gas explica, por ejemplo, que realizan certi-
ficaciones, auditorias entre otros requisitos
que las empresas globales demandan, “esto
te lleva y te exige a que tengas verdadera-
mente una estructura tanto del personal,
como de equipos, operadores y capacitacio-
nes. Al momento de contratar contamos con
filtros muy especificos de capacitaciony de
conocimiento. El cliente que es global, viene
de otro tipo de normativas que resguardan
su operacion y prestigio”, agrega.

La competencia del mercado es pu-
jante y la demanda crece, es el caso que
Dliver, que opera en Tuxpan, Altamira, Dos
Bocas con los nuevos jugadores y con
Pemex desde Veracruz y Manzanillo.

“Creo que va a sequir diversifican-
dose el mercado, Pemex seguira con sus

volumenes, lo que estamos viendo en in-

versiones en terminales y en puertos
por parte de los privados para
traer directamente su com-
bustible es un volumen que
esperabamos”, agrega

Pablo Galvez. 2

Pitic" es
soluciones
en transporte
y logistica.
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